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Cuatro consejos prdcticos para lo
alimentaciéon de vacas lecheras en invierno

st empezando el invierno,

lo que fiene implicancias di-

reclas sobre el crecimiento

y ulilizacién de las prade-

ras. Esto cobra especial re-
levancia en sistemas lecheros o pas-
toreo con pariciones conlinuas a lo
IQng d91 afioo quﬁ"o& con ml"ﬁs
ofofiales, en los cuales existe una
proporcién importante de vacas
que se encuentran en lactancia fem-
prana y manfienen altos requeri-
mientos nutricionales. Esto obliga a
los productores a confinuar utilizan-
do sus praderas, sin embargo, pa-
ra ello deben fener una serie de con-
sideraciones, de modo tal que no se
vea afectado su crecimiento y per-
sistencia y la cantidad de leche pro-
ducida por vaca:

1 Lo primero que debe tener en
cuenta el productor a la hora de ali-
mentar sus vacas duranlte este pe-
riodo es la canfidad de pradera por
vaca disponible. Para esto, debe
respefar el desarrollo de las prade-
ras, por lo que es necesario consi-
derar rolaciones entre 45 a 60 di-
asycon ello la superficie diaria dis-
ponible. Luego debe determinar la
disponibilidad pre- y postpastoreo
que Pﬂm esta épocﬂ se ESPErGl'I en-
fre 1600 a 2000 kg de MS/ha y
1000 - 1200 kg MS/ha, respecti-
vamente. A partir de estos anfece-
dentes y la cantidad de vacas en
produccién se determinaré la canti-
dad de MS disponible por vaca,
que probablemente oscilaré enfre 2
a 6 kg MS/vaca al dia.

2 .-H siguiente paso es analizar
si hay algtin cultivo suplementario
de inviemo (ballicas anucles, remo-
lacha forrajera, brésicas, entre
ofros), determinar su rendimiento, la
superficie total y la cantidad de di-
as que se espera ufilizarlo. Esto jun-
to a un porcentaje de utilizacién y

el nimero total de vacas en ordefia,
enfregardn la cantidad de cultivo su-
plementario por vaca al dia.

En el caso de los cultivos suplemen-
farios es importante lener en conside-
racién aspectos nufricionales de ca-
da uno de ellos, como por ejemplo
posibles excesos de nifratos en pra-
deras de rofacién corta; el balance
de minerales por posibles deficien
cias (de fésforo y yodo) y la existen-
cia de variedades con altas concen-
fraciones de factores antinutriciona-
les en brésicas, y el alto contenido de
ﬂzlkﬂras en ‘ﬂ rﬂiz de Iﬂ remOlUCI'IG
(~70% BMS) y bajos contenidos de
Cay Mg.

3 - Evaluar la cantidad de forra-
jes conservados, donde los mds co-
munes son ensilajes y bolos de pra-
dera y, el ensilaje de maiz. Cuando
los silos son de lipo parva o frinche-
ra es necesario “cubicarlos” (estimar
el volumen|, mientras que en el caso
de los bolos tener en cuanta la can-

CUIDADOS DE
LAS PRADERAS

La pradera en invicrno debe ser
cuidada para lograr aprovechar-
la al méximo durante la primave-
ra. Es necesario comprender gue
en esta época es fundamental
cuidar su condicion y no intentar
aumentar la produccidn lechera
a partir de mayores ofertas de
pradera gue conllevan a rotacio-
nes mds cortas y pastorcos mas
intensos.

En el caso de los suplementos, es
importante conocer sus caracte-
risticas especificas, para lograr
un buen balance nutricional y
utilizacién por parte de las vacas
lecheras.

tidad. En general se estima que un
bolo y un m3 de ensilaje pesan 600
kg [base frescal), lo que puede vo-
riar. Esto, junto al contenido de MS,
la canfida de dias a ulilizar y el ng-
mero de vacas a alimentar, me en-
tregard la cantidad de forraje con-
servado disponible por vaca.

En el ensilaje de maiz es relevan-
te tener en consideracién su bajo
contenido de proteina cruda (7-9%)
y su alia concentracién de almidén
en comparacién a ofros forrajes (30
— 40% BMS) y por ende respelar
los niveles méximos de inclusién de
dmidén en la dieta (<25% BMS),
una préctica comin a modo de pre-
vencién es utilizar secuestrantes de
micoloxinas.

4. Unavez que se tiene claro la
cantidad de cada uno de los forrer
jes seria ideal tener andlisis de com-
posicién nutricional de estos y asi la
canfidad de nutrientes suministrados
a partir de los mismos. Es en este
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momento en el que se puede empe-
zar a formular/balancear la dietay
el aporte de alimentos concentra-
dos [mezclas comercidles o male-
rias primas).

En el caso de vacas a findles de
lactancia o de mener nivel produc-
tive (5000 L/lactancia), es impor-
tante cubrir el consumo esperado,
requerimientos de energia, protei-
na, minerales (Ca, Py Mg) y respe-
tar los niveles minimos de fibra. Pa-
ravacas de 7000 a 9000 L serd im-
porfante tener en consideracién el
aporte de proteina no degradable
en el rumen, mientras que sobre
Q000 L [o mds de 30L/dia) serd im-
portante evaluar la inclusion de fuen-
tes de energia como grasas bypass,
el balance de aminodcidos, niveles
méximos de carbohidratos no es-
tructurales y almidén y, evalvar la
utilizacién de aditivos como modu-
ladores de la fermentacién ruminal
y buffers.

Enla medida que se incrementa el
potencial preductivo de las vacas
se hace mds relevante la ufilizacién
de programas avanzados para la
formulacién de raciones.
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Mastitis: “el problema de siempre
con un nuevo horizonte de control”

HUGO OJEDA BERGER MV.
gerente técnico. Zootis de Chile SA.

in lugar a duda la mastifis
ha sido uno de los proble-
mas mds desafiantes en la
lecheria moderna, causan-
do grandes pérdidas eco-
némicas para la industria lechera.
Las esirategias de conirol se han da-
do a conocer desde los afios 70 en
adelante, parfiendo per una ade-
cvada rutina de ordefia, uso de
dipping, mantencién de equipos de
ordefia, deteceidn precoz de la
mastitis y su tratomiento, segrega-
cién de animales crénicamente
afectados y uso de terapias anfibié-
ticas en el pericdo seco enfre ofras
medidas; sin embargo, en éste dlti-
mo punto hoy dia existentes gran-
des controversias debido a la cre-
cienle preocupacion a nivel mun-
dial por la generacién de cepas
bacterianas mulfirresistentes.
El amplio uso de antimicrobianos
en la medicina humana y veferina-

ria en los dltimos afios ha acelera-
do la aparicién y propagacién de
microorganismos resistentes y la
gravedad de las consecuencias sal-
ta a la vista: se calcula que cada
afio, las infecciones resistentes a los
medicamentos causan la muerte de
por lo menos 25.000 pacientes y
cuestan s6lo a la Unién Europea
1.500 millones EUR en concepto
de asistencia sanitaria y pérdida
de productividad (1). Lo antericr a
llevado o normativas a nivel inter-
nacional y estrategias en el uso de
antimicrobianos mas selectivas.
Chile no esid exento de esto y a
pariir del afio 2017 se aumento-
ronlas exigencias para el Uso Yy Co-
mercializacién de medicamentos
antibiéticos de uso veterinario (2).

TECNICAS DE
PREVENCION

En la permanente bisqueda del
confrol de masitis y en sinfonia con
las nuevas estralegias para dismi-
nuir el uso de antibidticos en leche-
rias, una de las medidas més efica-
cesanivel internacional y nacional
es el uso del sellador interno de pe-
zones al momento del secado de la
vaca, el producto proporciona una
barrera fisica que impide la enfra-
da de patdgenos al interior de la
glandula mamaria, permanecien-
do como un tapén dictil en la cis-
terna del pezén, durante todo el pe-
riodo seco.
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Esta estrategia ha sido implemen-
tada por varios anos, logrando sig-
nificalivas reducciones en el nivel
de nuevas infecciones inframama-
rias y disminuyendo en nimero de
mastitis clinicas en los primeros 60-
90 dias de lactancia (3).

Esta técnica de prevencion no an-
tibiética nos ofrece hoy en dia una
nueva posibilidad de control de
mastilis mediante el uso de la llama-
da Terapia de Secado Selectiva
(TSS), la cual requiere un exigente
estandar de sanidad mamariay ca-
lidad de leche predial, ya que pa-

#QuedateEnCasa
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ra suimplementacién se deben cum-
plir ciertos algoritmos, que si bien es
cierto no son féciles de alcanzar, se
observan actualmente en pred'los
que han mejorado en forma consis-
fente sus niveles de calidad de le-
che.

Ofras medidas de confrol de mas-
titis por medios no antibificos con-
sisten en el uso de vacunas que tie-
nen por objeto aumentar la lasa de
anticuerpos del rebafio frente a pa-
tégenos especificos, como es el ca-
so de la vacuna en base a cepa J-
5 deE. coli, la cual posee esfudios

Los Angeles 51,2 ha

e -

@ Oficinas en Santiago y Puerto Varas

de campo que han demostrado su
eficacia en la reduccién y severi-
dad de mastitis producidas por es-
fe patdgenc (4).

Sin duda que para algunos lecto-
res esto puede ser ya una situacion
conacida, pero entonces, 3qué nue-
vos recursos se avizoran en el hori-
zonte? Hoy dia contamos a nivel
mundial y también en nuesiro pais
con una nueva herramienia, me re-
fiero a uso de la tecnologia gend-
mica para seleccionar vaquillas
mds resistentes a la mastifis (entre
ofras patologias) y que pueden ser
identificadas muy temprano en la
vida del animal.

El uso de los marcadores genémi-
cos para la defeccién y seleccién
de animales mas resistentes a mas-
fitis comenzé comercialmente el
afio 2018 (5) y viene a crear un
comp\emenb de ofros rasgos o ca-
racterisficas ampliamente conoci-
das en la seleccién genética fradi-
cional produccién, patas y ubre,
sélidos lécteos, fertilidad, etc.). Se-
leccionar animales mas producti-
vos y saludables es ahora posible
y consfiluye el nuevo horizonte de
una lecheria moderna, es decir,
producir un correcto balance entre
la productividad y bienestar ani-
mal.

(1) Directrices para una utilizacidn prudente
de los anfimicrobianos en la medicina veter-
naria (UE 2015/C 299/04)

(2) Resolucidn SAG 6801~ 2017.

(3} Journal of Dairy Science Vol. 96 Ne. 11,
2013.

(4) Data on file, Study Report No. 3931-60-
08-562, Zoetis Inc.

(5) Weigel D., McNeel A., Di Croce F-2016 -
Zoelis Data in File. Zoefis Inc.

REMATE

100 % ONLINE

[Plantacion Viticola/D® de aguas/Const.

Osorno/ 180 ha/ Casas/ Praderas/ Ganadero

www.tattersallgda.cl




PAGINA 4

CAMPO SURENO

LUNES 29 DE JUNIO DE 2020

lecheria

CAMPOSUREND

| queso es el principal
produclo lacteo exporta-
do por nuestro pais. Se-
gUn los dliimos datos de
ProChile, institucién del
Ministerio de Relaciones Exterio-
res encargada de la promocién
de la oferta exporfub\e de bie-
nes y servicios chilenos, durante
el periodo enerc-abril de 2020
los envios de productos lacteos
alcanzaron los US$ 51,6 millo-
nes, de los cuales el 28,6% co-
rresponde a quesos, el 26,4% a
leche condensada, el 15,7% a
preparaciones para la alimenta-
cién infantil, el 9,1% a svero y
lactosuero, el 4,4% a manjar, el
1,9% a yogury un 1,5% a leche
descremada en polvo.

Ricardo Arriagada, director re-
gional de ProChile en Los Lagos,
precisé que si bien en los prime-
ros meses de 2020 se regisira
una caida de un 23% en las ex-
poriaciones debido a la pande-
mia por Covid-19 (Peri es el
destino que registra la mayor ba-
ja con un -38%) existen algunos
mercados que presentan un inte-
resanfe crecimiento, tales como
México (18%) y China (27%).

-¢Qué oportunidades tie-
nen los productos lacteos
chilenos en el mundo?

En ProChile estamos trabajan-
do intensamente con las Pymes
exportadoras de lacteos para
upoycrlus en este momento com-
plejo para el comercio interna-
cional debido a la pandemia de
Covid-19. Ya en los primeros
cuatro meses de 2020 hemos vis-
to una caida del 23% en los en-
vios de produc’ros lécteos, donde
las bajas se observan en las ex-
portaciones a Estados Unidos (-
5,3%), Perd [-38%), Rusia (-
29%), aunque también hay cre-
cimiento en algunos mercados
como México (18%) y China
(27%).

Los ldcteos son considerados
alimentos bésicos, por lo que sus
ventas se realizan principalmen-
te en sus canales tradicionales,
que son supermercados y alma-
cenes minoristas, aunque tam-
bién ha existido un fuerte creci-
miento del comercio electrénico,
espec'ia\menie en China.

Ricardo Arriagada, director regional de ProChile Los Lagos

"Nos inferesa que este secfor se posicione
con productos de calidad y un origen Unico”

alimentacion natural
de praderas son algu-
nos de los atributos a
destacar. “"Esos facto-
res son claves en la di-
ferenciacion de una
oferta que muy pocos
paises en el mundo
pueden ofrecer”, sos-
tiene Arriagada.

GRANDES ATRIBUTOS

o 21 7 11t

-ProChile estd apoyando
el Programa Territorial In-
tegrado Lechero ;como los
productos lacteos de la zo-
na sur podrian diferenciar-
se y tener una oportunidad
en el mercado internacio-
nal?

-ProChile estd apoyando al PTI
Lechero desde sus inicios y nues-
tro aporte estd en la promocién
internacional de todos los pro-
ductos de la industria lactea na-
cional, espac'\u|menle en un mo-
mento clave como esle, en que
el mundo demanda alimentos de
alta calidad.

El aporte desde nuestro ambi-
to de accién es entregar infor-
mﬂcién de |OS melccdos, nuevas
tendencias de consumo y comer-
cializacién. El desafio es posi-
cionar a Chile como un prociucf
tor de ldcteos de gran calidad
en el mundo, comercializando
productos innovadores y con va-
IOT Ugregﬂdc.

=

Los atributos de inocuidad, pu-
reza, alimentacién natural de
praderas, medio ambiente libre
de contaminacién, deben ser
identificados y resaltados en los
productos ldacteos que Chile ex-
porta y esos factores son claves
en la diferenciacién de una ofer-
ta que muy pocos paises en el
mundo pueden ofrecer, nos inte-
resa que este sector se posicio-
ne con productos de calidad y
un origen Unico.

MISIONES DE NEGOCIO
VIRTUALES

-¢De qué manera ProChi-
le seguira impulsando a la
agroindustria y buscando
nuevos mercados para las
pymes nacionales en el ac-
tual escenario?

-Histéricamente ProChile, siem-
pre ha upoyudo al sector léeteo,
en el desarrollo de Chileldcteo
por ejemplo hemos estado des-
de sus inicios, Congreso Pan-
americano de la leche, ruedas

La recomendacion es
a las Pymes del sec-
tor agroindustrial
ara que se contac-
en con sus Oficinas
Comerciales y se in-
formen a través de la
pagina weh
(www.prochj-
Ie.?ob.cl) de las mal-
tiples oportunidades
que tenemos para
ellos.

de negocios y apoyo en misio-
nes comerciales. Tenemos una
gran variedad de herramientas,
que forman parte del replantea-
miento de la estralegia de servi-
cio que presta ProChile, a partir
de la crisis generada por la pan-
demia.

la recomendacién es a las
Pymes del sector agroindustrial
para que se contaclen con sus
Oficinas Comerciales y se infor-
men a fravés de la pagina web
(www.prochile.gob.cl] de las
miltiples oportunidades que te-
nemos para ellos.

Por ejemplo, recientemente Pro-
Chile concreté una rueda de ne-
gocios virtual con Asia y Ocea-
nia, pero también estamos desa-
rrollande misiones comerciales
virtuales, ademds de las campa-
fias digitales B2B y B2C.

Ademés del gran apoyo que
realizan nuestras oficinas comer-
ciales en monitorear nuestra ofer-
ta, las tendencias de mercados y
sus oportunidudes.
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-¢Cudles fueron los princi-
pales resultados de estas
misi < 1ales vir-
tuales y cual es la partici-
pacién de la agroindus-
tria?

Respecto del B2B y Ruedas de
Negocios hemos tenido una re-
cepcidn positiva por parfe de las
empresas que han participado
en estas actividades virtuales,
principu|menle exportadores de
productos del mar y fruta fresca.
Existe una buena sensacién por
los exportadores, quienes valo-
raron la instancia y ven proyec-
ciones positivas para concretar
nuevos negocios, ademds desta-
can la oportunidad de acceder a
nuevos destinos bajo el contexto
sanitario. Respecto a congresos,
seminarios y principalmente en
el desurrc”o de Qgendcls de ne-
gocios y misiones comerciales
este sector ha visto buenos resul-
tados en sus gesfiones.

-Para septiembre se pla-
nifica una nueva rueda de
negocios con los paises
miembros de la Alianza del
Pacifico y Asia gcual sera
el objetivo?

@ EDICIONES A

Con el ADN lechero

51,6

millones de délares de produc-
tos lacteos exporto Chile entre
enero y abril de este afio.

28,6%

de los productos lacteos expor-
tados entre enero-abril de
2020 corresponde a quesos.

1500

productos chilenos se pueden
encontrar en la plataforma Chi-
leb2b.cl, el mercado oficial de las
exportaciones chilenas.

NESTLE Chile, trabajando junto a
las lecherias hace mas de 80 afos

Su trayectoria de mas de ocho décadas, es producto del trabajo sostenido y perma-
nente junto a sus productores de leche fresca, los que abastecen a las tres fabricas
lacteas de la compaiiia en Chile, ubicadas en Los Angeles, 0sorno y Llanquihue.
Esta solidez ha permitido mantener el abastecimiento de productos lacteos a pe-

-El objetivo es que se sumen
mds empresas a las e-ruedas, pa-
ra que pueda constatar las opor-
tunidades actuales y las modifi-
caciones que han tenido los mer-
cados, ademds de aumentar los
volimenes exportados lo cual be-
neficia al empleo y empresas de
nuestra regién. Se mantiene el

esfuerzo por ofrecer més oportu-
nidades a los exportadores chi-
lenos de hacer match con los im-
portudores en el extranjero.

-¢En qué esta el anunciado
proyecto de Marketplace
de ProChile?

-Esté funcionando muy bien la

plataforma en Chileb2b.cl, que

Nestl

La inocuidad, pu-
reza, alimenta-
cion natural de
praderas sonal-
gunos de ios atri-
butos a destacar,
segun expiica Ai-
cardo Amiagada,
director regional
de Los Lagos.

es el mercado digital oficial de
las exportaciones chilenas, que
ademds es gratuito, confiable y
seguro. En esa plataforma ya se
pueden encontrar més de 1.500
productos chilenos y méas de 70
tipos de servicios distintos, que a
diario son requeridos por impor-
tadores extranjeros.

Mes de la leche

Apoyo a las
comunidades
en mediode la
pandemia

Desde el inicio de la cri-
sis sanitaria, NESTLE
ha puesto todos sus es-
fuerzos en mantener la
continuidad operacional
para cumplir con su ta-
rea de abastecimiento,
siempre velando por la

sar de las dificultades que ha planteado la actual pandemia.

NESTLE inici6 sus opera-
ciones en Chile en el afio
1934, gracias a un tarro de
leche condensada. Hoy,
continda teniendo un im-

portante foco en el mun-
do lechero; los productos
ldcteos representan para
la compaiia un pilar en
su portafolio. Su leche en

polvo, manjar, crema, le-
che evaporada o conden-
sada, son infaltables en la
cocina de todos los chile-
nos. Algunos de estos pro-
ductos también han salido
al mundo, en la conquista
de mercados tan diversos
como el Medio Oriente,
erigiendo a la compania
como la principal expor-
tadora lactea de Chile.

Su trayectoria es fruto
del trabajo sostenido y
permanente junto a sus
proveedores de leche
fresca, quienes abastecen
a las tres fabricas lacteas
de la compaiiia en Chile,
ubicadas en: Los Ange-
les, Osorno y Llanquihue.
Actualmente, NESTLE es

una de las empresas con
mds productores de le-
che fresca dentro de la
industria, con mas de 750
empresarios de todos los
tamarios, distribuidos en-
tre las regiones del Biobio
y Los Lagos. Se trabaja
junto a ellos por avanzar
en mejorar la capacidad
productiva,  estandares
de calidad, de bienestar
animal y de indicadores
medioambientales, entre
otros temas. Todo ello,
decaraaasegurarlasoste-
nibilidad de la produccién
y prepararse para la

lecheria del mafiana.
“Hay un gran reto aqui.
Porque cada vez son mas
los jévenes que tienden a
dejar el campo en busca
de su desarrollo profesio-
nal en la ciudad. Nosotros
estamos comprometidos
con el ADN lechero y que-
remos recorrer con las
nuevas generaciones el
camino que viene, para
construir un futuro sélido
y sustentable en el cam-
po", sefiala Enrique Vega,
Gerente de Estrategia y
Politica Agropecuaria de
MESTLE Chile.

seguridad y salud de to-
dos quienes trabajan en
el proceso. Y, al mismo
tiempo, se ha compro-
metido en apoyar a quie-
nes mds lo necesitan.

Y asl ha sido con las co-
munidades de Osorno
y Llanquihue. A través
de los municipios de
ambas comunas, se han
entregado importantes
donaciones de alimen-
tos para colaborar ante
las necesidades de [a
poblacién. A nivel na-
cional, la compania ha
donado mds de 200 to-
neladas de productos
para quienes hoy estan
requiriendo un apoyo
para su alimentacion
en momentos que toda
contribucion suma.
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A paso firme avanza la construccién del primer Estandar de Sustentabilidad para Predios Lecheros en Chile

Sustentabilidad en el sector lacteo:
La colaboracion dara frutos

conomica, social y am-

biental. Esos son los 3 ni-

veles que incluye la sus-

tentabilidad, ruta que el

sector lechero tomé co-
mo motor de su actividad pro-
ductiva, consciente de que es el
camino correcto para proyectar
el desarrollo de la cadena lactea
chilena y de cada uno de sus es-
labones.

“Ennuestro caso, es preocupar-
nos porque cada accién produc-
tiva tenga la conciencia de estar
haciendo un manejo que permi-
ta proyectar e impactar positiva-
mente en suentornoy en las ge-
neraciones futuras”, destaco Na-
talie Jones, encargada del drea de
Sustentabilidad del Consorcio Le-
chero, institucién que articula a
la cadena lactea, integrando a
productores, laindustria, centros
de investigacion y empresas de
servicios.

LA RUTA LOGICA

El sector lacteo ha tomado la
sustentabilidad como una ruta
légica para seguir desarrollando-
se, El consumidor, lacomunidad,
los vecinos, los mercados parala
exportacion y los colaboradores
estan atentos a lo que realiza ca-
daactividad productivay la leche
en su cadena no esta ajena a es-
to.

Cada uno de los eslabones esta
participandoen lacreacion de es-
ta ruta. “Los productores leche-
ros han dado su opinién en la
construccion de la Agenda que
presentamos en 2018, que esta-
blece las acciones propuestas pa-
ra producir en forma sustentable
en loeconémico, ambiental y so-
cial. Ademds, hoy nos acompa-
fian en una accién participativa,
convencidos que es la forma c6-
mo construir un camino perma-
nente, quecumplacon los reque-
rimientos que se nos hace secto-
rialmente. Y eso impactara en
una actividad que es el sustento
para miles de personas que inte-
gran la cadena desde el campo
hasta llegar al consumidor™.

Asi, la Oficina de Estudios y Po-
liticas Agrarias (ODEPA) del Mi-
nisterio de Agricultura, en con-
junto con el Consorcio Lechero y
el Instituto Interamericano de Co-

LaAgenda para el Desarrolo
foriales.

ble del Secior Lacteo, marco creado d P

El sector lacteo ha tomado la sustentabilidad co-
mo una ruta légica para sequir desarrollandose.
El consumidor, la comunidad, los vecinos, los
mercados para la exportacion y los colaborado-
res estan atentos a lo que realiza cada actividad
productivay la leche en su cadena no esta ajena

operacion para la Agricultura (II-
CA), estan desarrollando el pri-
mer Estdndar de Sustentabilidad
para Predios Lecheros en Chile,
cuyo objetivo principal es gene-
rar una herramienta de trasfor-
macion que permita seguir avan-
zando en la incorporacién de

aesto.

practicas sustentables a nivel pre-
dial y demostrar sus avances en
este sentido.

Este estadndar de sustentabili-
dad se construye con la vision y
validacién del Comité Técnico de
Sustentabilidad, en el cual parti-
cipan representantes de los pro-

icipativa, definioy priorzd los principales temas y desafios sec-

ductores de leche como Aproval,
SAGO, CALS y CALCA, aquienes se
sumd la industria procesadora,
INIA, la Agencia de Sustentabilidad
y Cambio Climatico y el Ministerio
de Agricultura representado por
ODEPA.

Medirse serd una posibilidad de
buscar oportunidades de mejora-
miento en dreas que los mismos
productores han descrito. Se espe-
ra presentar este estandar al sec-
tor durante el segundo semestre
de 2020.

UN PROCESO PARTICIPATIVO

El sector lacteo de Chile opté por
hacerlo participativo, convencidos
que es laforma de construir un ca-

¢EN QUE ESTAMOS?

+En 2018 presentamos la
para el Desarrollo Sustentable del
Sector Lacteo, que es un marco
creado de manera participativa, el
cual definié y priorizé los principa-
les temas y desafios sectoriales.

- Estamos construyendo el primer
Estdndar de Sustentabilidad para
Predios Lecheros en Chile.

« El Acuerdo de Produccién Sus-
tentable de laindustria procesado-
ra serd una oportunidad para ge-
nerar estindares a nivel industrial
en temas como contar con indica-
dores de sustentabilidad sectoria-
les, la gestion eficiente del recurso
hidrico y la energfa, huella de car-
bono, residuos sélidos y debida di-
ligencia.

mino que entregue un estandar
contundente, consistente y, so-
bre todo, aplicable. Es una opor-
tunidad que nos abrira desafios
productivos, en los cuales los
propios productores han apor-
tado su vision, pero cuyo cum-
plimiento contribuird a que se
abra nuevas puertas para los
lcteos nacionalesy a garantizar
que cada proceso fue realizado
de manera adecuada. Esa con-
fiabilidad esy seravalorada por
los consumidores”, resumié el
presidente del Consorcio Leche-
ro, Claudio Sarah.

“Resaltamos el rol de la Ofici-
na de Estudios y Politicas Agra-
rias, Odepa, que ha tenido la vi-
sion deimpulsar el trabajo cola-
borativo con el sector privado
para lograr resultados tangibles.
Eso lo compartimosy forma par-
te de nuestra identidad como
Consorcio Lechero, por lo cual
es unaexperiencia fructifera pa-
ratodo el sector”.

La industria procesadora tam-
bién esta desarrollando una ru-
ta hacia lasustentabilidad, la cu-
al tendrd un hito clave con la
proxima firma del primer
“Acuerdo de Produccién Susten-
table del Sector Industria Lac-
tea”.
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Darle valor agregado a su produccién le permitié continuar en el rubro

l&cteos Ma

eCO.

un ejemplo de
perseverancia

CAMPO SUREND

n “tiempos de vacas fla-
cas”, hace ya mas de 10
afios, Juan Pincheira, pe-
queiioproducior lechero de
la Araucania, se planted
las posibilidad de dlejarse del ru-
bro. Los bajos precios le hicieron
analizar su future, 30 dejo todo has-
ta aqui o proceso mi leche?
Pincheira tomé la segunda alter-
nativa y asi fue como junto a su es-
posa comenzé con Ldcteos Malle-
co, una planta de procesos ubico-
da a 6,5 kilémetros de Angol en el
secfor de Iraque.

-

THE WORLDWIDE
BUSINESS FORMULA

Este emprendedor de
Angol comenzo su
negocio produciendo
quesillos. En la actua-
lidad su oferta incluye
manjar, mantequilla,
yogur y helado de le-
che.

“En ese momento producia 20 [i-
tros de leche y hoy llego a los 800
litros”, cuenta enfusiasmado este em-
prendedor, quien usa su produccién
para la elaboracién de quesillo,

Sifertiliza con HALCA, su ganado lo sabe.

El Sodio que HALCA aporta a las
praderas enriquece su valor nutritivo,
mejora la palatabilidad y el ganado

aumenta su performance.

mantequilla, manjar, yogur y hela-
dos, alimentos que comercializa di-
rectamente en la p]cmfa.

En este dltimo tiempo sus productos
estdn a la venta en clgunos super-
merccldosy ﬂIlTIUCBl"ﬂS dE IG regién.

A SEGUIR CRECIENDO
Su andar enel camino de la peque-

fia agroindustria no fue del fodo f&-
cil. Una de sus grandes complicacio-
nes {UE BI envﬂsﬂdo dE SUs prcduc—
tos. “No teniamos donde comprar
el envase para los yogures. En Chi-
le no existia o habia que pedir en
grandes volimenes”, dice.
"Nuestro primer producto fue el
quesillo. Todos parten asf, pero yo

era de la idea de producir yogur
y lo conseguimos. Ahora hace un
afio que elaboramos helado de yo-
gur el que vendemos directamen-
te en la p|c|ntc aunque nuesiros
clientes nos pide distribuirlos en
ofras ciudades”, dice Pincheira,

| quien no se cierra a esa posibili-

dad.
COMERCIO EN PANDEMIA

En este tiempo comp|e'|c]ucn Pin-
cheira ha seguido con su produc-
cién y no ha tenido grandes pro-
blemas de cemercializacién, aun-
que la incertidumbre por el avan-
ce del Covid-19 de alguna mane-
ra I'IG PUESb IrenOS a sus Pmyec—
tos mds inmediatos.

“Es dificil la decision de invertir
cua I'IdD no Sﬂbemo.': qUE es IO qUe
pasard; sin embargo, mis proyec-
tos a mediano plazo son seguir ex-
pandiéndonos y conquistando
nuevos mercados. Hasta ahora no
hemos tenido problemas con las
ventas”, precisa.

Si bien el principal candl de co-
mercializacién es su plania de pro-
cesos Lacteos Malleco se le puede
enconfrar en su pégina de face-
book, donde estd el detalle de sus
productos.

» Agricola Melitie'Ltda. Fundo Lumaco. Region de los Rios.

HALCA

" Qrop

Fuente de Sodio para praderas
de Alta Eficiencia.

PAE
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Tanto las asociaciones
gremiales como los
grupos comerciales

han visto en el trabajo
en equipo una formula
para alcanzar mejores
condicciones en el
mercado.

urante la dlfima década,

la asociatividad se pre-

senté como una alternati-

va cierta para forialecer

el trabajo en equipo de

los productores de leche del pais.
Unidos baijo los gremios regionales

Productores lecheros cosechan los frutos

La unién hace la tuerza: el poder
de trabajar en asociatividao

como a través de la Federacién de
Productores de Leche (Fedeleche),
una parte importante de los lecheros
han implementado este modelo pa-
ra lograr un mayor desarrollo y sos-
tenibilidad dentro del sector ldcteo
nacional.

Jorge Garrido, gerente de Oro Blanco

Eduardo Schwerter, presidente de
Fedeleche, sostiene que desde las
organizaciones gremiales se ha con-
fribuido para que se generen los es-
pacios necesarios que estimulan la
asociafividad y se han propuesto
distintos perfiles que apuntan a me-

Eduardo Schwerter,
presidenie de Fedeleche

jorar la rentabilidad de los produc-
tores en la comercializacion de la le-
che, en la compra de insumos,
transferencia tecnolégica e infegrer
cién vertical del negecio lechero.
"Estamos absolulamente conven
cidos de la conveniencia y necesi-
dad de la asociatividad, lo que nos
ha motivado a redlizar todas estas

gestiones y seguiremos en ello. Los
productores a su vez respondieron
a este llamade a romper el indivi-
dudlismo y asociarse bajo nuevas
estructuras asociativas, consideran-
do que existen distintos contextos y
situaciones a lo large del paisleche-
ro, se identificaron venlajas y des-
ventajas de sus respectivos modelos
de negocios”, recuerda el presiden-
te de Fedeleche.

En este sentido, enfatiza el rol ar-
ficulador que ha jugado la accién
gremial para promover e impulsar
este esfuerzo mancomunado entre
los productores de leche, poniendo
a su disposicién diversas aclivida-
des de fomento y capacitacion en-
tre las que se destacan talleres, fo-
CUs group, seminarios y congresos
de dlto nivel como fue el dliimo Chi-
lelécteo en Osorno.

Finalmente, el presidente de Fede-
leche destaca que “nuevos casos de
emprendimientos asociatives han di-
namizado al sector lechero nacio-
nal, algunos de los cuales incluso
han ido més allé, incursionando y
avanzando en la integracién verti-
cdl en el procesamiento y distribu-
cién de productos lacteos”, apunta
Schwerter.

Luis Alberto Alarcon, gerente general de Futurolac

“Para nosotros la asociatividad ha sido relevante
mas allé del pilar econémico”

recios deprimidos debido a la
contingencia nacional, mucho
stock de leche en polvo y queso,
y la caida en la produccién a ra-
iz de dos grandes sequias moti-
varon la creacién en 2016 de Oro Blan-
co, sociedad comercial que retne a 12
socios de la Provincia de Osorno,
en la region de Los Lagos.

“En ese entonces el precio
que se nos estaba pagan-
do no era mds de 160 a "o
170 pesos. Asi fue como
un grupo de produdoresi,%
mds menos cercanos em-
pezaron a preguntarse
qué es lo que podian hacer
para mejorar sus condiciones
en el mercado”, sostiene su geren-
te, Jorge Garrido.

La respuesta llegé desde Fedeleche jun-
to a Aproleche Osorno, erganizaciones
gremiales que estaban impulsando un
proyecto de asociatividad. Todo el afio
2015 este grupe de productores estuve
trabajando en reuniones de confianza,
intercambiando sus experiencias y cono-
ciendo sus sistemas productivos.

CAMINANDO EN
ASOCIATIVIDAD

En esfa bisqueda de instrumentos que
les permitiera materializar su idea aso-

ciativa fue que llegaren ¢ Corfe y dieren
vida al Profo Oro Blanco.

“Para nosotros la asociatividad ha sido
relevante, porque los productores mds
allé de estar metivados por el pilar eco-
némico, también pueden conversar con
sus iguales sobre sus mismos problemas.
Ya sea, en su momento, por la falta de
agua o porque los precios de los insumos
siguen subiendo generando una con-
_fianza mas familiar”, dice Garri-

© do.

- VALOR AGREGADO

" Actuclmente esta socie-
) dad comercial tiene un pro-
-~ duccién de 8 millones de [i-

il |/ tros de leche y fienen puestas
sus fichas en la elaboracién de
productos lécteos bajo la marca

DeVaka.

“Estamos haciendo queso y mantequi-
lla. Este 2019 ya salimos al mercado y es-
tamos despachando a comerciantes en
Valdivia, Santiago, Osorno, Puerto Montt.
Nuestra idea es llegar a utilizar el 10%
de nuestra produccién de leche en la elo-
boracién de los productos”, recalca Ga-
rrido.

En este periodo de pandemia estdn tra-
bajande de lleno a través de las redes so-
ciales y fomando contacto con sus poten-
ciales clientes. “Tenemos nuestro fanpa-
ge Oro Blanco del Sur y DeVaka y nues-
tra pagina web que es www.oroblanco-
delsur.cl., la que nos ha permitido poten-
ciarnos a nivel nacional”, concluye.

"Nuestra intencién siempre fue maximizar
ingresos a partir de la asociatividad”

uturolac dio sus primeros pasos en el ca-

mino de la asociatividad hace mas de

una década. Partié con un pequefio gru-

pode produciores de Los Muermos y hoy

supera los 200 socios. En su inicio agru-
paba cerca de 9 millones de litros de leche, aho-
ra supera los 80 millones de litros y redne mds
de 20.000 vacas. Y, por si fuera poco,
a sus logros sumé la compra de una
planta industrial cumpliendo asi el
anhelado suefio de la infegracisn
verfical.

El cbjetivo de esta sociedad co-
mercial siempre fue ser un facili-
tador para bajar los costos de
produccién y hacer economia de ™
escala con la compra asociativa de
insumos y ademds gestionar la comercic-
lizacién de la leche fresca de sus asociados pa-
ra acceder a mejores precios por su volumen. Asi
lo reconoce su gerente general, Luis Alberto Alar-
cén. “Nuesira infencién fue maximizar ingresos
a parfir de la asociatividad. Por un lado, vender
la leche @ un mayor valer y asi mejorar el ingre-
so mensual del preductor y, por ofro lado, com-
prar insumos de forma asociada y disminuir los
costos de preduccion; por consiguiente, el delta
que permife esa gestién mejora la rentabilidad
de la explotacion y permite su viabilizacién en el
tiempo”, explica Alarcén.

UN NUEVO HITO

Mirando en refrospectiva y haciendo un recuen-
to del camino avanzado los conclusiones son po-
sitivas, méds aun cuando recientemente se dio el

vamos a una nueva cooperativa agricola. “Fu-
turclac se transformé en el semillero para confor-
mara principios de esfe afio la Cooperativa Agri-
colay de Servicios, FuturoCoop Limitada, que era
algo que nosofros feniamos muy presente hace
bastante tiempo, pero que habiomos posterga-
do con el propésito de hacer coincidir su consfi-
tucion con la arficulacion comercial de
una plania industrial propia”, dijo
el gerente general de Futurolac.
De esta manera, con FuturoCo-
op y la nueva planta industrial,
la empresa escribe en su hisio-
ria un nuevo hito, "Avanzare-
mos en agregar valor del punto
de vista de la ransformacion de
la leche. Los productos lacteos que
" tenemos visualizados para elaborar son
quesos, mantequilla y leche en botella. Por aho-
ra, estamos mejorande la capacidad productiva
de la planta industrial para ojald salir al merco-
do en el mes de julio”, adelanta.

La experiencia de esta sociedad demuestra que
la aseciatividad es clave en la lecheria. "Yo ven-
go de una zona [Los Angeles, en la regién del
Biobic) con una cuenca lechera que fenia un
10% de participacion en la produccion nacional,
pero donde los productores estaban muy atomi-
zados. Han pasade ya 20 afios y ahora sélo
llega al 5% y concentrada en muy pocos produc-
tores. En resumen, para sostenerse en este rubro
o se tiene una explotacion de un tamafio fal que
permita diluirlos costos fijos en proporciones que
les permita ser més competitivos o caso confra-
rio el productor se debe asociar”, concluye.
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Jaime Olivares, presidente de Uprolac

"Hoy estamos a un paso de lograr una
verdadera unién a nivel regional”

prolac, sociedad comercial que ac-
tualmente redne o alrededor de 30
produciores lecheros de la regién de
Los lagos, nacié en 2013 para com-
petir y obfener mejores condiciones

como seciedad incorporando a més preducto-
res y actores en las negociaciones mejorando
asf nuestras condiciones”, explica.

EN LA ACTUALDAD
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Rolando Klocker, asociado de Mercanfil Purranque

I
Desde siempre nuestro principal fin ha sido
comercializar nuestra leche en conjunto”

en el mercado. Asf lo explica su presiden-
te, Jaime Olivares, quien cuenta con
una larga trayectoria en el rubro
y conace muy de cerca la im- 4
portancia de la asociatividad
en la lecheria, concepto que
lleva afios en boca de los
productores, pero que ha cos-
tado materializar.

“Ha sido dificil generar la con-
fianza entre los productores. Hoy
dia estamos a un paso de lograr una
verdadera unién a nivel regional. Puedo de-
cir que gran parte de los productores de la déci-
ma region estan asociados de alguna manera y
eso, hace 15 afios alrds, era impensado. Se
creifa que sélo era posible para algunos”, dice.

La posibilidad de negociar directamente con ks
indusfria y el mayor acceso a la informacion es
uno de los fantos beneficios de trabajor en gre-
po. “Parfimos con una cierta cantidad de produc-
tores quienes teniamos varias cosas en comun.
Con los afios fuimos creciendo y evolucionando

En lo actualidad Uprolac produce entre 46 y
50 millones de litros de leche ol afic de-
pendiendo del clima. La buena cali-
™ dad de la leche y su capacidad de
producwr eninvierno le permite ser
} mas estable y alcanzar mejores
|cendiciones.“Nuestro principal
= objetivo es lograr un producto de
la mejor calidad para nuestros
. ¥ clienfes y asf generar movimiento
deniro del mercado. Cuando uno no
estd comado con el precio se fiene la obli
gacién de ofrecer una mejor alternativa a los
clientes para que nos paguen mas”, dice.
Olivares sostiene que el principal foco del fro-
bajo de Uprolac esta en producir y obfener la me-
jor leche del mercado, con las caracteristicas de
sélidos y composicionales (porcentaje de protei-
na v grasa) que el dlienfe busca, “Eso creo que
nos ha diferenciadoe. Hemos podido desarrollar-
nos y potenciarmos a través de la fransferencia
tecnolégica entre nosotros mismos, lo que es un
gran aporte del sector”, concluye.

ercantil Purranque es ofra de

los grupos comerciales que

marca presenciu en BI sector

lechero de la zona sur. Hace

20 afios que vieron en la

osociacién una rufa para negociar en conjun-

to y lograr mejores condiciones y mayor
acceso a la informacién.

En la actualidad trabaja con ok
rededor de 20 socios proveedo-
res distribuidos enfre la Provin-
ciade Uanquihue y Osomo. Su jg
actual produccién sobrepasa
los 40 millones de litros de le-
che y aspira llegar alos 50 mi-$
llones de litros.

“Desde siempre nuestro pnnCIpol
fin ha sido comercializar nuestra leche
en conjunfo. Hace 20 afios comenzamos a
frabajar asociados, pero hemos empezado a
crecer fuertemente hace unos cinco afos”,
sostiene Rolando Klocker, uno de sus miem-
bros.

“Poder negociar nuestra leche en conjunfo
significa tener una persona especializada que
conoce el tema, conoce de confratos, de los
precios, de los bonos. Ademds en grupo su-

mamos volumen de tal forma que los mds pe-
quefios también pueden usufructuar de este
pago lo que no es menor”, explica.

En resumen, dice Klocker, la competencia en
el rubro es bastante dura, la asociatividad les
ha permitide esfar informados y conscientes
de lo que ocurre en el mercado. “Hoy
estamos vendiendo leche, anfes
solo la entregdbamos a una
plenta y nos pagaban lo
que se les daba la gana.
Ahora fenemos la posibili-
dad de negociar”.

DESAFiOS

La estabilidad de los precios
surge como un gran desafio pa-
ra este productor. "Queremos que
los precics no sean fan voldtiles y que nos per-
mitan proyectar nuesiras inversiones ojald un
afio complefo. Antes estabamos frabajando
mes a mes, ahora frimesfre a frimestre, pero
queremos sequir aumentando el margen y le-
gar a negociar un aio complelo para asi pe-
der evifar los grandes vaivenes que son en
gran medida los responsables de las quiebras

en este negocio”, finaliza.

Distribuidores
Autorizados

+ Unico bactericida en Chile preventivo de Agalla del Cuello, con cepa original
K84 no presente en Chile en forma nativa.

+ Acttia eficazmente en ardndanos, cerezos, nogales, durazneros, guindos, nectarines, i
almendros, ciruelos, damascos, avellano europeo y algunas plantas ornamentales..

Exija el Original

No se deje engafiar con productos de nombres similares
que pretenden confundir al consumidor.
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Ndesfitevd cooporatlva lechera
~ FuturoCoop

-

Teniendo como base a una asociacionformal. ¥
de productores, FuturoLac S.A., esta organizacion
¢ adquirio recientemente una planta industrial

. en las cercanias de Osorno.

onvencidos que la asociativi-

dad, la integracién vertical

y el cooperativismo moder-
no representan el futuro para la
produccién lechera, en la Regién
de Los Lagos se acaba de consti-
tuir la nueva cooperativa Futuro-
Coop. “Lo anterior es la materia-
lizacién de un anhelo sostenido
por afios que se pudo cristalizar
gracias a la resiliencia de un gran
nimero de productores lecheros
que, por mofivacién intrinseca,
constituyeron una asociacién for-
mal denominada Comercializado-
ra Futurolac S.A., la cual sirvié
de simiente y permitié forjar lide-
razgos internos como también una
sélida estructura ejecutiva, elemen-
tos claves que propiciaron la con-
crecién de este gran suefio”, expli-
cé Luis Alberto Alarcén, gerente
general de la nueva cooperativa.
Afadié que la “Cooperativa Fu-
turoCoop estd conformada por
un grupo de productores lecheros
con larga tradicién familiar perte-
necientes a Futurolac, institucion
precursora de la cooperativa,
que hoy redne a més de 800 fa-
milias, considerando las de socios
y las de sus colaboradores, y en
conjunto poseen mas de 20.000

vacas, 10.000 hectdreas de pra-
deras y generan un volumen de
produccién anual que supera los
80 millones de litros de leche”.
El ejecufivo sostuvo que “tras afios
de arduo trabajo con foco en este
arun desafio, hoy con orgullo po-
emos compartir que nuestra tan
esperada integracién vertical se
ha hecho realidad, tras adquirir
una planta industrial en las cer-
canias de Osorno y junto con ello
dar vida a la Cooperativa Agrico-
la y de Servicios FuturoCoop Ltda.
Esto permitiré a quienes hoy son
parte de esta nueva cooperati-
va, y esperamos que mds familias
se nos sumen, aspiren a proyectar
su explotacién y estilo de vida, con
ingresos promedios mds acordes al
inmenso esfuerzo que conlleva pro-
ducir este alimento diariamente”.

Marca

“La Imagen corporativa de Futu-
roCoop recoge los aspectos mds
siglniﬁcoﬂvos que nuestros socios
valoran y que representan el es-
piritu de esta cooperativa: una
marca cdlida, honesta y cercang,
que respeta el bienestar animal
y el medioambiente, con una ma-
teria prima de primera calidad

proveniente de nuestras vacas
alimentadas en un entorno na-
tural y privilegiado, respetando
nuestras tradiciones y al mismo
fiempo avanzando unidos hacia
el futuro”, puntualizé Alarcén.

Agregé que “el icono representa
a una vaca noble y feliz, nuestra
reina, protagonista investida por
una corona que toma su forma a
partir del aporte de leche fresca
proveniente de las vacas de nues-
tros cooperados, que trabajan
juntos como un ?ran equipo. El slo-
Fun, “Lo natural sabe rnel|;or", ape-
a a un producto saludable y con
alto valor nutricional, producido
en forma natural bajo condiciones
éptimas, rico, agradable y aso-
ciado a los sabores originales”.

Productos

Finalmente, respecto a los pro-
ductos informé que “proyectamos
que nuestros formatos en las distin-
tas categorias serén leche fresca
en botella (entera, semi descrema-
da y descremada) de 1 litro retor-
nable; queso mantecoso en piezas
de 11 kg, barras de 3 kg, mini ba-
rras de 1,75 kg y laminado en for-
matos de 250 y 500 gr. Mantequi-
lla de 125, 25{), 500 gry 1 kg".
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Es uno de los cimientos para tener éxito en el negocio

sCudlese

papel de la genética

en la produccién lechera?

CAMPOSUREND

agenéticaen la produccién le-

chera es uno de los pilares fun-

damentales de todo sistema de

roduccién animal junio a la

utricién y la salud animal.

Paola Alejandra Vargas Meza, médi-

co veterinario MBA y gerente de ven-

fas de Cooprinsem, asevera que si se

hace una analogia con la construccion

de una casa, lo genética son los ci-
mientos.

“Si esta parte no estd bien hecha, la
casa no estard firme, por lo tarto se
puede dafiar o se puede caer, aunque
el resto se haga bien. Por esfa razén,
la genética juega un rol muy relevan-
fe en la produccién lechera, y en la
produccién animal en general”, preci-
sa Vargas.

Lo experta resalta que sin la genéti-

Se trata de uno de los
pilares fundamenta-
les de todo sistema

de produccion animal
junto a la nutricion y

salud animal.

ca adecuada, para un sistema de pro-
duccidn determinado, un rebafio no
serd capaz de responder a los estimu-
los ambientales (nufricién, salud, me-
nejo en general), hecho que mermard
el beneficio econdmico, en desmedro
del desarrollo del secfor.

ESTRATEGIAS PARA
MEJORAR LA GENETICA

Hay diferentes estrategias que se pue-

den utilizar para lograr una mejora ge-

néfica en un rebafio.

En primer lugar, menciona el insemi-
nar con animales de alto mérito gené-
fico, para un sistema productivo deter-
minade. En segunde término, para lo-
grar un mayor avance genético, es ne-
cesario seleccionar los hembras porlas
caracteristicas mds relevantes, lo que
es factible de realizar mediante el uso
de un indice de seleccién genéfica.

“Es importante sefialar que Cooprin-
sem ha desarrollado para Chile el pri-
mer indice econdmico genélico que he-
mos denominade VEL (Valor Econdmi-
colechero). Esta nueva herramienta de
seleccién oforga un valor numérico, a
fodas las vacas en Control Lechero y o
todos los machos a ser ufilizados me-
diante inseminacién artificial. Dicho va-
lor refleja el potencial genéfice de ca-

da animal, expresado en valor econé-
mico, después de ponderar siefe ca-
racteristicas de imporfancia. El deso-
rollo del indice requirié conocer las
necesidades especificas de nuestros
clientes, y por ofra parte, interprelar
debidamente las sefiales emanadas
desde la industria lechera a ravés de
sus pautas de pago. En definifiva, el
uso de VEL como herramienta de se-
leccién debe incrementer la competi-
tividad del sector, aumentando los in-
gresos y disminuyendo costos de pro-
duccién”, explica.

Por ofra parte, eitera Vargas- des-
de hace algunos afios estd disponible
el andlisis de marcadores gendmicos,
los que permiten predecir el valor ge-
néfico de las terneras. Eska es una he-
rramienta valiosa ya que se pueden
tomar decisiones fempranas al identi-
ficar las hembras genéticamente su-
periores de un rebafio y simultdnea-
mente, ufilizar ofras tecnclogias, co-
mo semen sexado, acelerando el pro-
greso genélico.

"los costos del andlisis gendmica,
contrel lechere, evaluar gendmica de
las hembras y la correcta seleccién de
los toros fempleando VEL en ambos
casos), conslifuye un monto marginal
<i se comparra con el beneficio econd-
mico obfenido”, concluye.
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Iniciativa del Consorcio Lechero apunta a generar un entorno favorable para mejorar la valoracién de los lacteos

Gracias a la leche: un programa que
contribuye a una alimentacién saludable

CAMPO SURENOD

| propésito del programa

Gracias a la leche de-

sarrollado por el Consor-

cio Lechero es contribuir

a generar un entorno fa-
vorable para mejerar la valora-
cién de los lacteos en Chile. En
esta iniciativa, organizada a fra-
vés de un comité en el cual par-
ticipan representantes de distin-
tos sectores como la industria,
productores e investigadores del
INTA v de la Facultad de Medi-
cina de la Universidad de Chile,
se ha desarrollade una serie de
acciones que visibilizan los be-
neficios del consumo de los léc-
teos y se resalta su rol como ali-
mento sustentable. Aqui destaca
la relacién con el programa Sia
la Lleche de la Fepale [Federa-
cién Panamericana de Llecheria)
y con la Federacién Internacio-
nal de la Leche (IDF-FIL), junto a
grupos de Irabcic de todo el
mundo, lo cual es un canal de in-
formacién actualizada y sélida.

La firma de un convenio marco
de colaboracién del CL con IN-
TA, busca aunar esfuerzos para
el desarrollo sostenible del sec-
tor lechero nacional, con foco en
el posicionamiento de los pro-
ductos ldcteos como alimentos
nutritivos y saludables entre con-
sumidores, profesionales de la
salud y auteridades de salud pu-
blica.

Gracias a La Leche estd en un
trabajo permanente por dar a co-
nocer el conocimiento cientifico
especialmente a profesionales de
salud, a través de la realizacién
permanente de seminarios, cele-
bracién del Dia Mundial de la Le-
che Escolar y Dia Mundial de la
Leche e instancias de intercam-
bio con especialistas en nutricién
y con estudiantes de carreras del
drea, quienes han podido con-
versar con franqueza y aclorar
todas sus dudas. Por ejemplo, en
2019 realizé en Osorno el semi-
nario “Lacteos zalimentos esen-
ciales para el futuro?” donde ex-
puso el destacado académico de
la Universidad de Ohio [USA),
Dr. Rafael Jiménez, quien presen-
té informacién cientifica actuali-
zada en relacién a los beneficios

)
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El programa “Gracias a la Leche del Consorcio Lechero” desde su comienzo ha realizado una serie de actvidades para visibilizar fos beneficios que trae su consu-
mo.

Poner en comun los
beneficios gue nos dan
el consumo de los lac-

teos en todas las eta-
pas de la vida es la ac-
cion que realiza el pro-
grama Gracias a La
Leche.

del consumo de Idcteos, especial-
mente a partir del valer de la gra-
sa presente en los lacteos.

En las préximas semanas se
presentard el portal www.gracia-
salaleche.cl, el cual serd un pun-
to de encuentro con nutricionis-
tas y especialistas del dreq, jun-
to a un frabajo activo en redes
sociales.

“Hoy, que la salud esta en pri-
mer plano y en la preocupacién
de toda la humanidad, los ldc-
feos nos enfregan un aporte cla-
ve en salud cardiovascular, pre-
vencién de la obesidad v el en-
vejecimiento saludable. Ha sido

clave para la evolucién del ser
humano y hoy sigue entregéndo-
nos bienestar. Por eso, a través
del programa Gracias a la Leche,
el Consorcio Lechero ha unido a
representantes de distintas dreas
del sector quienes redlizan una
labor permanente por contribuir
a difundir los beneficios de los
lacteos y a coordinar acciones
con especidlistas del mundo de
la salud”, destacé el presidente
del Consorcio lechero, Claudio
Sarah en el Dia Mundial de la Le-
che (1 junio). “La leche es un ali-
mento sustentable: genera salud,
trabajo, respeto por un medicam-
biente sano y produce con bie-
nestar animal. Ese es un atributo
que hoy podemos demostrar an-
te la comunidad, que hoy quiere
saber cémo se produce y desde
dénde viene lo que come. Y nos
interesa compartir con el produc-
for este mensaje, reconociendo
su rol protagénico en esta cade-
na de produccién de alimentos”.

BENEFICIOS AVALADOS
POR LA CIENCIA

La estructura, naturaleza e infe-

LIBRO PIONERO
EN CHILE

A inicios del segundo semestre, el
Consarcio Lechero presentard el li-
bro "Lacteos en Alimentacian, Nu-
tricion y Salud”, editado por el in-
vestigador y académico de la Uni-
versidad de Chile, Dr. Rodrigo Va-
lenzuela.

Esta publicacion cs pionera cn Chi-
le y resume los trabajos cientificos
mds recientes sobre ol aporte clel
consumo de lacteos en la salud de
las personas en todas las ctapas
dela vida.

racciones entre los nutrientes de
la leche es lo que se llama mo-
triz lactea. Esto la diferencia
frente a cualquier alimento y es
lo que potencia su rol irrempla-
zable en la nutricién en todas
las etapas de la vida.

El respaldo cientifico entrega
respuestas contundentes. Por
ejemplo, el aporte de los ldcteos

EL DiA MUNDIAL
DE LA LECHE

LEI Dia Munclial de la Leche 2020
fue conmemorado por el Consorcio
Lechero junto a su programa Gra-
ciasa La Leche a través de una
camparia de 7 videos en redes so-
ciales. Estos incluyeron familias,
productores lecheros, nutricionis-
tas y al chef Ignacio Roméan resal-
tando los beneficios del consumo
de lacteos.

Estos videos estan disponibles en
ol sitio www.consorciolechero.cl

en una éptima funcién inmune,
gracias a su proteina de alta ca-
lided, vitamina A, zinc, selenio,
Vitamina B12 y Vitamina D (pre-
sente en leches fortificadas). Jun-
toa e||o, los ldcteos fermentados
pueden incluir probiéticos Utiles
para la mantencién de una mi-
crobiota saludable.

Pero no es todo. Una alimenta-
cién saludable forma parte de las
herramientas para contribuir o
enfrentar mejor el envejecimien-
to a fravés de la nutricién.

Los lécteos son un aporte a la
salud cardiovascular, a la forma-
cién y conservacién de la masa
muscular y a la prevencién de os-
teoporosis, temas claves en la sa-
lud de la fercera y cuarta edad,
ayudando asi a un envejecimien-
fo mds saludable de las perso-
nas.

"Consumir proteina ldctea con-
tribuye a aumentar la respuesta
de la insulina en las personas
con diabetes del tipo 2, alavez
que los lacteos bajos en grasa se
han asociado inversamente con
la glicemia y la presién arterial.
Ademds, algunos estudios han
sugerido que el consumo de pro-
ductos lécteos se ha asociado
con menor riesgo de hiperten-
sién, coagulopatia, enfermedad
coronaria y accidente cerebro-
vascular”, resume el Dr. Rodrigo
Valenzuela, investigador y aca-
démico de la Universidad de Chi-
le.

Los ldcteos deben estar presen-
tes en todas las edades. Ese es el
mensaje que se ha planteado o
través de Gracias a la Leche.
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Ministerio de Energia y AgenciaSE lanzan “Ponle Energia a tu Pyme” PUEDEN PARTICIPAR
_ _ LAS PYMES LECHERAS

Pofencian e

USO

de energias
renovables

CAMPO SURERO

ntornoaun 10% delos cos-

tos de una empresa corres-

ponde a energia, por lo

que la eficiencia energéfica

y las energias renovables

son una forma efectiva y rentable

de mejorar su productividad, redu-

ciendo los impacios ambientales y

emisiones, ademds de confribuir en

la accién dlimdtica. La produccién

lechera no es la excepeién y cada

vez son mas los produciores que in-

corporan en sus explotaciones pro-

yectos de energias renovables no
convencionales.

En esia linea y con el objefivo de

@ www.yotomoyocaomo.cl

Iniciativa con-
templa 1.200 millo-
nes de pesos para el

desarrollo de proyec-
tos de eficiencia ener-
getlca 0 energlas re-
novables en
MiPyMEs.

promover este fipo de iniciativas en
las empresas del tipo micro, peque-
fia y mediana (MiPyMEs), el Minis-
terio de Energia y la Agencia de
Sostenibilidad Energética [Agencia-

SE), disefaron el programa “Ponle

(f) @ YoTomoYoComoLeche'

Prefiere Siempre Leche Chilena
+ Rica + Fresca + Nuestra

Energia a tu Pyme”, iniciativa que
presentd el subsecretario de Energia,
Francisco Lopez.

“En Chile el 98% de las empresas
son MiPyMEs. Ellas son importantes
generadoras de empleo. Por eso, y
como una manera de apoyar la es-
tabilidad de las fuentes de frabajo en
el marco de la erisis econdmica que
nos dejard el Covid-19 estamos lan-
zando “Ponle Energia a tu Pyme"”.
Con un fofal de 1.200 millones de pe-
sos, esperamos beneficiar a cerca de
500 empresas”, destacé el subsecre-
tario.

ACCIONES DEL
PROGRAMA

Una de las principales acciones de
este programa es la entrega un cofi-
nanciamiento no reembolsable, de
hasta 8 millones de pesos, para la
implementacion de proyectos de
eficiencia energética, encrgias reno-
vables de autoconsumo y auditorias
energéticas. Para conocer mas so-
bre esta iniciativa, y de todas las ac-
ciones qic tiene tiene ol programa
“"Ponle Energla a tu Pyme”, visita el
sitio wwaw.energiapyme.c

“las empresas MiPyME de cudl-
quier sector productivo, incluyendo
lecherias del surdel pafs, pequefios
y medianes agricullores y producto-
res, podran acceder a cofinancia-
mienfo y acompaiamiento para
conlener sus costos de electricidad
y combustibles a través de iniciati-
vas de eficiencia energética y ener-
gias renovables de autoconsumo”,
comentd [gnacio Santelices, director
Ejecutivo de la AgenciaSE.

Por ofro lade, Santelices, afirmé
que, seran las MiPyMEs del secior
energia las encargadas de imple-
mentar los proyectos, lo que surge
como una oporiunidad de sosfeni-
bilidad econémica, social y ambien-
tc|, en un conlexto de alta comple—
jidad.

“Tomemos la crisis actual como
una oportunidad para avanzar mas
decididamente por la senda de la
sostenibilidad. No solo por los im-
pactos medioambientales sino tam-
bién porque la eficiencia energéti-
ca e hidrica, las energios renova-
bles, el Irunspcr?e“mpic, nos permi-
ten también reducir nuestros gastos
aumentando la productividad y
competitividad”, dijo.

cama =

CLUCLCLMNCe

Federacion Nacional de Productores de Leche
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| Rompe el individualisno,

uvticfos podentos hacer
mucho wiasl

aFedelecheFG o Fedeleche FG Fedelechecl
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e las 523.640 cabezas
eslimadas por la encues-
de ganado bovino del
Insfituto Nacional de Esta-
disticas (INE) del afio
2017, la masa ganadera de vacas
Pﬂm Qrdeﬁﬂ se concenfra en IﬂS re-
giones de Los lagos y Los Rios, con
el 55% y 29%. Tal y como ocurre
con EI guﬂudo de or(kﬁﬂ, IU rxep'
cién de leche cruda fambién se con-
centra en las regiones del sur, el
44,3%en Los lagosy 30, 1% en Los
Rios segiin datos del aro 2019.
De chi la importancia del rubro
para la economia regional y la cons-
tante busqueda por darle mayor va-
lor agregado a esta produccién.
Uno de estos proyectos se gesta en
Los lagos, regién que tiene 4,8 mi-
llones de hectéreas, 46% de estas
con condiciones favorables para la
actividad ldctea. El Instituto de Inves-
tigaciones Agropecuarias (lid), la
pr'lncw'ch instiucidn de investigacion,
desarrollo e innovacién agroalimen-
taria de Chile vinculada al Ministe-
rio de Agriculiura, ha estado iraba-
jando en una serie de investigacio-
nes parademostrar que tanto la car-
ney leche, producida a base de pra-

En el sur se estd trabajando en distinguir las cualidades Gnicas de la leche de praderas

E

Se

odelo

eche de vaca

oroducida en sistemas pastoriles

A la busqueda de un
sello de origen se su-
ma la produccion de
quesos saludables.
Con productores de la
cooperativa El Laurel,
region de Los Lagos,
desarrollaran prototi-
pos de quesos utili-
zando materias pri-
mas ricas en com-
puestos funcionales
como es la leche de
praderas

La nueva linea de sustitutos lacteos de Anasac,

destaca por su gran aporte de proteinas de origen lacteo.

www.anasac.cl

deras tiene caracleristicas beneficio-

les, doctor en Calidad Agroalimente-

sas para la salud. ria actualmente dirige el programa
"Capacitacién y Valoracion de Pro-
LECHE DE PRADERAS ductos Agropecuarios”, ejecutado por

El médico veterinario,Rodrigo Mora-

el Inia con el apoyo de la Seremi de

Agriculiura y el financiamiento del
Gobierno Regional de Los Lagos,
que fiene como objefivo aportar to-
dos los antecedentes para postular 3
nuevos Sellos de Origen o marcas de
calidad para agregar valor @ los re-
cursos agropecuarios de la Regién
de Los Lagos, entre ellas Leche de
Praderas.

Segin explica el invesfigador se car
lifica como Leche de Praderas alale-
che de vaca producida baijo siste-
mas pastoriles, que es el fipico de la
zona sur de Chile y que permite ob-
tener una leche con un perfi| |'|p|'dico
mds saludable como el que se ha
mencionado, con un mayor conteni-
do de dcido linoleico ccniugado
(CLA) y omega 6 que desempefian
un imporiante rol en la prevencién de
enfermedades cardiovasculares e in-
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ALIMENTOS SANOS

Iris Lobos, ingeniera en alimentos,
doctora en Alimentacién y Medio
Ambiente, leva 8 afos rabajando
en temas de rescale, valorizacién y
desarrollo de alimentos diferencia
dos y saludables.

A su juicio el drea de climentos es
una de las que mds ha crecido en los
Glimos afos. “Ha habido un cambio
importante y hoy el Inia esid rabajan-
do fuertemente de la franca del cam-
po hacia afuera. Mienfras nuestros
colegas ingenieros agrénomos y mé-
dicos veterinarios fienen el desafio
de ﬂpﬂ}'ﬂr a IQS PrOdUC'OTSS con in-
formacién técnica para aumentar el
rendimiento de los cultives, producir
leche, carne bovina y ovina, papa,
hortalizas, frutales, de manera efi-
ciente, rentable y sustentable, noso-
fros nos preocupamos de estudiar la
calidad nutritiva de estos alimentos,
mejorarla cuando es posible y final
mente ugregcxﬂe valor a estos pro-
ductos para que sean comercializa-
dos a mejores precios”, explica.

Para la pro[asiond es muy impor-
tante que el productor sepa lo que
ofrece en términos de calidad y el
consumidor conozea las propieda-

Con produciores miembros de la cooperativa El Laurel, quefaenemapequenapianhpmadorade

quesos en la zona de Loncotoro en en Fresia y Los M.

estdn d o

des de lo que esté comprando.

“Muchas veces los agriculiores o
ganaderos venden sus productos sin
diferenciarlos, a pesar que la cali-
dad nufritiva de sus productos es me-
jor, ya sea por el manejo, por los con-
diciones nicas en que se producen.
Se habla de la excelente calidad nu-
frifiva de la leche, quesosy la came,
pero no siempre sabemos que es de-
bido a las praderas que comen los
animales”.

proyecto.

Afiade que “las regiones de Los Ri-
os y Los Lagos tienen muchas mate-
rias primas de excelente calidad nu-
fritiva, pero si no las conocemos no

mos sacar el provecho que
fienen”.

En su opinién hoy hay una tenden-
cia clara hacia alimentos saludables
y también hay una valoracién de los
productos regionales, ojalé con un
Sello de Origen, por eso como insti-
fucién estamos apoyande a los pro-

ductores y recolectores en caracteri-
zar nutriivamente sus materias pri-
mas o producios y también los esta-
mos ayudando a desarrollar alimen-
tos innovadores, Yy sea como un ser-
vicio o a fravés de proyecios especi-
ficos. Ademds, hacemos capacitar
ciones o Idlleres de temas como ali-
mentacién saludable, propiedades
de los alimentos o la Ley de efiqueta-
jo nutricional, entfre ofras activida
es.

QUESOS SALUDABLES

Ofro proyecio interesante ligado a
la produccién de leche lo desarrolla
Ignacio Subiabre, ingeniero en dli-
mentos y Magister en Produccién
Animal. Subiabre estd liderando un
proyecto fitulado: “Elaboracion de
quesos saludables utilizando mate-
rias primas con compuestos funciona-

les del sur de Chile”, el que cuenta ton

con el apoyo y financiamiento de la
Fundacién para la Innovacién Agra-
ria (FIA).

Esta iniciativa considera evaluar el
sislema productivo y el proceso de
elaboracién de quesos en los pro-
duciores miembros de la cooperati-
va El Laurel, que fiene una pequefia
planta procesadora de quesos en la
zona de loncotoroen enFresiay Los

?CONOCE NU. '
UEVAS VARIEDADES!

CORNSEED

Muermos.

“lLa idea es aprovechar la calidad
de laleche producida en base a pra-
deras, mejorando los procesos pro-
ductivos para incrementar el conteni-
do de écido linoleico conjugado
(CLA) y ademds incorporar en las re-
cetas berries con allo nivel de antio-
xidantes como maqui y aréndanos,
enfre ofros, de manera de producir
quesos con propiedades funciona-
les, beneficiosas para la salud huma-
na”, indica Ignacio.

Agrega que “como los producto-
res esfdn acostumbrados a producir
quesos de fundo tradicionales de ti-
po mantecoso y chanco, hemos rea-
lizado diversas acfividades y olleres
con apoyo de la especidlista de Co-
lective Fermento, Carolina Contreras
en IGS qUe se rEUEiZGfUn 3 nuevas re-

cefas de queso Brie, Taleggio y Stil

El objefivo es desarrollar profotipos
de quesos saludables utilizando ma-
terias primas ricas en compuestos fun-
CiQnGIES Como es IC’ lﬁhe de Prﬂde'
ras alta en omegad y CLA y los be-
rries de la zona que tienen muchos
antioxidantes y generar un modelo
de negocio que otorgue sustentabili-
dad ala comercidlizacién de los nue-
vos productos.

K vma'hd&wmmmtemo

Diego Blank:

Temuco - Rig Bueho,
+5619 4030 7461

Eduardo Barra
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Roberto Worner
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n los Ulimos 15 afios la pro-

duccién y procesamiento

de leche han adquirido una

relevancia extraordinaria

en la regién de Los Rios. A
nivel de produccién primaria hoy
representa cerca de un tercio de la
produccién nacional (casi 700 mi-
llones de litros/afio).

“La cuenca lechera de Rio Bueno
se ha consolidado como la comuna
que mds produce leche en el pais
con el 12% del tofal nacional y jun-
to a La Unién, Paillaco, Futrono y
Los Lagos, figuran entre las “top ten”
nacional de produccién lechera por
comuna”, sostiene el presidenie de
la Asociacién de Productores de Le-
che de la regién de Los Rios, Bruno
Rubsilar.

lecheria |

Destaca la elaboracién de productos lacteos

la imporfancia de la lecherio
oara la regiéon de Los Rios

Rio Bueno, La Union,
Paillaco, Futrono y
Los Lagos figuran en
las "top ten” de la pro-
duccion lechera por
comuna.

La seremi de Agricullura de Los Ri-
os, Moira Henzi, estd de acuerdo.
Segin la autoridad, el sector lacteo
de la regién es un grupo producti-
vo con dlto poienciu| de desarrollo.

"Se trata de agricultores inferesa-
dos en mejorar sus condiciones de
produccién con incorporacion de

En Lo_s Rios...
tomamos la leche en serio!

tecnologia, uso eficiente del agua,
¥ para eso estamos frabajando co-
mo Minagri y nuestros servicios, pa-
ra mejorar cada vez mas”, dijo.

millones de litros de leche
entregd la region de Los Rios
en el mes de abril.

Los Rios es la segunda regién en
recepcion de leche a nivel nacio-
nal; sin embargo, @ juicic de Hen-
zi, esta destaca por el desarrollo de
la agroindustria ligada a este rubro.

"En abril de este aiio, segin el Gk
timo informe de Odepa en el pais
se entregaron 738.706.765 liros
de leche. De eso, 225.810.361
son de Los Rios y 347.218.161 |i-
tros la regién de los Lagos. Pero la
diferencia, es que en nuesira regién
se le enfrega mayor valor agrega-
do directo, ya que se producen mu-
chos mds productos como yogurt,
manijar, queso y leche fluida. Mien-
tras los Lagos, la
mayoria de la
produccién pasa
a ]ecl'le en pﬂ]‘
vo", explicé.

En este dmbito,
Bruno Rubilar, re-
cordd que la co-
operativa Colun,
ubicada en Lla
Unién, se hacon-
solidado come la unidad industrial
mds importante del pais "procesan-
do el 28% de la produccién nacio-
nal de leche y como sector lécteo en
su conjunio, es la cadena ugrculi-
mentaria mds relevante de la re-
gién, explicando cerca del 90% de
la facturacién total comercializada
por las diferentes cadenas agroali
menfarias de Los Rios”.

MAS ALLA DE LA
PANDEMIA

Durante lo emergencia sanitaria
el sector ha operado de manera
ininterrumpida por el carécter “esen-
cial” de la produccién y procesa-
miento de leche, lo que ha permiti-

—

v

do seguir funcionando, pero en un
conlexto de permanente preccupa-
cién por la salud de los colaborado-

]
4

"Los gremios y las empresas pro-
cesadoras hemos trabajado en es-
fas tareas apoyande con mucha in-
formacién ¥ maleriales a la labor
preventiva que estan implementan-
do desde un inicio las lecherias jun-
to a sus trabajadores y también sus
familias”, recalcé Rubilar.

El dirigente gremial precisé que
estdin conscientes de lo que podria
significar el que esta emergencia se
prolongue en el tiempo. “Enfende-
mos que esta crisis sanilaria debie-
ra ser transitoria, aunque no sabe-
mos cudll serd su duracién, pero da-
da su magnitud debemos estar cons-
cientes y prepurudos para afrontar
una eventual contraccién en el con-
sumo y todo lo que eso implicaria
en la cadena”, afirmé.

En este confexto, y fomando en
cuenta la confingencia nacional, la
seremi de Agricuhum, valoré el tra-
bajo que el sector lechero redliza en
Los Rics.

"Se han tomado todas las medi-
das de resguardo necesarias para
no detener su trabajo, asegurando
la cadena de produccion y distribu-
cién, aportando al gran frabajo que
estamos realizando para asegurar
el abastecimiento de nuestro pais,
en medio de esta grave crisis sani-
faria que estamos viviendo”, preci-
6.

<

DESAFIOS

Finalmente, Rubilar, destacéd que
mds allé de los eventudles efectos
fransitorios debido ol avance de la
pandemia, hay desafios que deben
seguir abordando més alla de la
coyuntura'y que fienen que ver con
todo aquello que puedan controlar
al interior de sus lecherias enlos dm-
bitos productivos y de geslién.

A nivel regional, precisé que si-
guen trubuiando para que el Esfa-
do priorice recursos e incremente la
inversién piblica en proyectos de
riego, que se agilicen y destraben
los trémites para la inscripcién de
derechos de agua (en pozos pro-
fundos), porque se frata de una tec-
nologia estratégica para la produc-
cién de leche en base a pastoreo.

En este escenario, Moira Henzi,
afirmé que apuestan a fomenfar los
rubros en los que la regién liene po-
tencial y acompafiar a los agricul-
fores con fransferencia tecnolégica,
capacitaciones, fanto a ellos como
a sus asesores. Sin embargo, des-
tacé que el nivel de organizacién
que tiene Aproval en ese seclor co-
mo gremio, fambién es una ayuda
direcia, ya que constantemente es-
tén buscando incorporar innoca-
cién para mejorar su produccién y
desarrollo.
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Corporacién de Desarrollo del Sur: una iniciativa inédita RS
DESARROLLO DEL

Apoyando a la educacion rural

CAMPO SURERD

a Corporacién de Desarrollo
del Sur, creada en el afio
2015 como una organiza-
ion sin fines de lucro, estd
onstituida por 6 gremios per-
fenecientes a las regiones de Los Ri-
os y lLos Lagos. Se frata de una ini-
ciativa inédila en la hisloria silvoa-
gropecuaria de la zona sur del po-
is y est compuesta por Aproleche
Osorno, Aproval, Saval, Sage, Cé-
mara de Comercio e Indusiria, Ser-
vicio y Turismo de Osomo y Agro-
llanguihue.

Esta enfidad tiene como misién ge-
nerar oportunidades de desarrollo
y bienestar para grupos socidles vul-
nerables en el sur de Chile median-
te la articulacién de proyectos multi-
culturales piblicoprivados, con én-
fasis en educacién, comercio, em-
prendimiento e innovacién social,
preservacién, difusién, promociény
fomento de la cullura, costumbres y

Esta entidad ha tenido
CoMmo Mmision generar
oportunidades de desa-
rrollo y bienestar para
grupos sociales vulnera-
bles en el sur de Chile.

tradiciones de la aclividad silvoagro-
pecuaria del sur de Chile.

Asuvez, busca ser el vehiculo de ar-
ticulacién poblico privada més rele-
vante del sur del pais convocando a
gremios, empresas y privados en pro-
cesos activos de desarrallo local en
ambitos productivos, educacionalesy
culturales, impulsando el levantamien-
to de lideres positivos que aporten al
desarrollo de las regiones.

Desde 2017 se ha vinculado con el
&mbito de la Educacién Técnico Pro-
fesional, apoyando la especialidad
agropecuaria desde disfinios frentes.
Actualmente, producto de la crisis sa-
nitaria que vive el pais, su gestién se

ha enfocado en frabajar directamen-
te con los docentes de la especidli-
dad generando varios hitos.

EN ACCION

Uno de ellos con ONG Canales,
corporacién de desarrallo sin fines
de lucro que busca pofenciar los es-
tablecimientos técnicos profesionc
les de la zona sur austral relaciondn
dolos cen el sector productivo. De es-

e - | Alamie O F
Eldirectario 2020-2021 de la Corporacidin de Desarrollo del Sur

ta forma se ha concretado una alian-
zay se han creado espacics para po-
der llevar adelante la vinculacién en-
tre el mundo educativo con el mun-
do gremic| agropecuario.

En este contexto se desarrollé un ci-
clodecharlas. Marcos Winkler, pre-
sidente de Aproleche Osomo, con el
tema *Nuevos profocalos de produc-
cién lechera producto del Covid- 197,

fue el encargado de realizar la pri-

SUR

El presidente de Aproleche Osorno, Marcos Win-
kler, inauguro el ciclo de charlas organizado con
ONG Canales.

mera de ellas. En esta jornada parti-
ciparon docentes de laregién de Los
Rios y Los Lagos, de la especialidad
Técnico Profesional Agropecuaria.

En segundo lugar articularon junto
a Felipe Rios y su Academia SMG,
el eurso “Neuroeducacion, Neurali-
derazgo y Herramientas digitales”,
becando a més de 10 docentes pa-
ra participar en esta capacifacién.
Y finalmente, estan desarrollado un
programa radial que se emite fodos
los jueves alas 10:00 horas a fravés
de la sefial de Radio Sago denomi-
nado “Escuela y Familia®.

Aproleche Osorno lidera el desafio junto a otros gremios del Sur

Programa Territorial
Integrado Lechero

El Programa Territorial Integrado "PTI
Lechero de la region de Los Lagos” es
una iniciativa apoyada por Corfo Los La-
gos e impulsada por los gremios Aprole-
che Osorno, Agrollanquihue, Acoleche;
mas Prochile, INIA, y las Seremias de
Agricultura y Economia. Nacié a finales
del afio 2018 y se convirtié en uno de
los programas mas esperados para el
sector, siendo éste uno de los mas rele-
vantes para la regién al producir leche

de alta calidad, lo que
posibilita contribuir a la
apertura de mercados
de nicho para las PYME,
como complemento
a los negocios actua-
les de proveeduria.

Esta iniciativa per-
mite que estas tres
asociaciones gremiales
de productores leche-
ros puedan realizar
una serie de activida-
des orientadas a sus
asociados, en cola-
boracién con el Cen-
tro de Estudios de la Universidad de
Santiago, INIA, la Seremi de Economia,
la Seremi de Agricultura, ProChile, el
Gobierno Regional de Los Lagos y el
agente operador de Corfo, Codesser.

El PTI tiene una duracion de tres afios
y busca como principal objetivo po-
tenciar la diversificacion de parte del
sector lacteo de la region de Los lagos,
con el propdésito de elaborar localmen-

te productos lacteos
diferenciados, dados
por su condicion de
origen, caracteristicas
propias del sistema de produccién y/o
por sus caracteristicas benéficas para la
salud humana, que potencien la aper-
tura de nuevos mercados de comercia-
lizacién nacionales y/o internacionales.

El programa se enfoca en tres pilares:
el primero es la busqueda de un Sello de
Origen y de una Marca Sectorial para la
leche regional, investigacién que estd
siendo desarrollada por Inia Remehue;
en segundo pilar guarda relacién con el
desarrollo de nuevos productos ldcteos
por parte de los propios productores
y grupos comerciales. Y el tercer pilar,
se enfoca en el sondeo y consolida-
cién de nuevos mercados, que valoren
nuestra leche de primerisima calidad.

Entre las actividades que destacan en
su primer ano estan una serie de talleres
relacionados con el liderazgo empresa-
rial, un Seminario de Economia Circu-
lar y un Taller de Quesos realizado en
Puerto Varas, el cual reunié a cerca de
50 productores lecheros, quienes bus-
caban agregar valor a su leche a través
de la elaboracion de productos lacteos.

Actualmente, esta iniciativa se en-
cuentra en su segundo afio de desa-
rrollo, siendo las actividades maés re-
levantes de este periodo, el Taller de
Elaboracion de Quesos realizado con
destacados profesionales internaciona-
les, entre ellos el célebre chef y jurado
en el programa Master Chef, Yann Yvin; y
la jornada de “Protocolo de Fabricacion
de Productos Lacteos’, realizados duran-
teel 10,11y 12 de marzo de este afo, las
cuales convocaron a mas de 70 produc-
tores lecheros y queseros de la region.

“El programa se enfoca en
tres pilares: la busqueda de
un Sello de Origen y de una
Marca Sectorial para la le-
che regional, el desarrollo
de nuevos productos ldcteos
y el tercer pilar, se enfoca en

el sondeo y consolidacion
de nuevos mercados, que
valoren nuestra leche de pri-
merisima calidad’, sefialé el
presidente de APROLECHE
Osorno, Marco Winkler.
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Recepcion de leche fluida en plantas lecheras por regiones

Pais

738,7

millones de It

+4,6%

Agro Economicos

FORRAJES BOLO SILO, vendo puesto predio destino. Seriedad 994453344




Laalianzaentre la
empresa eléctricay
la agricola, permitira
a los productores le-
cheros, disponer de
fuentes de energia
limpias y renova-
bles, generando
ahorros en su proce-
sa productivo.

na apuesta
por las ener-
gfas limpias
eneldesarro-
llo de la in-
dustria lactea
es el que es-
tanrealizando
el Grupo Saesay GeaFarm Technolo-
gies Osorno a través de una alianza
estratégica para entrar en el mundo
agricola con valores competitivos y
proyectos disefiados de acuerdoalas
caracteristicas de cada cliente.

Deese modo, ofrecen alos produc-
tores lecheros la alternativa de tener
paneles fotovoltaicos para disminuir
los costos de sus procesos producti-
vos y contribuir al cuidado del medio
ambiente.

Para ello se cuenta con el respal-
doy la experiencia de ambas empre-
sas, entregando modalidades de fi-
nanciamiento, analisis financieros del
proyecto, ofreciendo un esténdar y
calidad de equipos superior al merca-
do local y proporcicnando el mejor
servicio de postventa. La idea es que
el cliente pueda generar su propia
energia, con el objetivo de reducir sus
consumos, con interesantes ahorros
econdmicos, de acuerdo a la Ley de
Generacion Distribuida, permitiendo
mejorar su competitividad.

De esta manera los productores le-
cheros podran incorporar estas ener-
gias renovables a sus procesos de ali-
mentacién de ganaclo, sistema de or-
dena, refrigeracién de almacena-
riento de leche, adaptandolos a sus
necesidades y consumos eléctricas.

ENERGIAS RENOVABLES

Mauricio Gormaz, Subgerente de
Ventas y Proyectos del Grupo Saesa,
destacé las ventajas de las energlas
renovables aplicadas ala pequefiain-
dustria, “Existe un enorme potencial
de este tipo de energias que sumadas
a una tecnologfa de punta otorgan
ventajas competitivas sustentables
en todas partes del mundo y quere-
mos ser pioneros en el surde Chileal
ofrecer un producto que sabernos se-
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El campo solar fotovoltaico
convierte la energia solar
en electricidad.

ng

ineering f{!f

better world

Grupo Saesa y Gea Farm
Technologies Osorno apuestan
por las energias limpias en el
desarrollo de la industria lactea

EJEMPLO DE UN SISTEMA
DE GENERACION DISTRIBUIDA

La energla

puede ser utilizada

durante las horas de sol.

Consumo de energia

El inversor transforma
electricidad producida por
el campo solar de corriente

continua a corriente al

de modo que puedsa ser

utilizada en tu hogar,

El medidor bidireccional cuenta
tanto la energia que consumes.
desde la red como aquella que
inyectas en forma de excedente,
‘generando dos cifras.

e
= Excedentes que no
son aprovechados en
C tu autoconsume
l .
S—

terna, Poste de linea de

distribucién

escuela, negecio o industria.

Fuente: Superintendencia Electricidad y Combustible www.sec clfgeneracion-ciudadana-te4/

ra de gran utilidad para nuestros
clientes. Sabemos que las opciones
de esta alianza son tremendamente

soluciones
energeticas

potentes y quel

remos invitarlos a co-

nocerlas’, enfatizé.
El ejecutivo agregd que "es impor-

600 40120 30

productosyservicios@saesa.cl

tante sefialar que estos proyectos
son Ulave en mano, con personal téc-
nicocalificado y que cumple contodo

el proceso reguladoque indica la SEC.
Donde el agricultor firma el acuerdo
del proyectoy después disfrutade los
beneficios y el monitoreo de su siste-
ma fotovoltaico”. Ademas, del respal-
do técnico-comercial gue da Grupo
Saesa, a través de sus Soluciones
Energéticas, y Gea Farm technologies
en todos los proyectos”.

A su vez, Herndn Gaedicke
Schmidt, Director Ejecutivo GEA
Farm Technologies, valord la alianza,
ya que permitird entregar una nueva
alternativa energética y bajar costos.
“Para nuestra empresa es una gran
satisfaccion poder trabajar con SAE-
SA através de este acuerdo, nos per-
mite entregar nuevas herramientasy
soluciones, orientadas al futuro de la
produccion lechera. EL costo energe-
tico ha sido siempre un tema de preo-
cupacion en los campos, con la expe-
rienciay respaldo de unaempresatan
importante, vamos a paso firme y de
cara al futuro, para entregar a nues-
tros clientes mayor calidad de ener-
gia y el objetivo principal, mejorar la
rentabilidad de su operacion, porque
el momentode prepararse parael fu-
turo, es hoy", finalizé.

in)

Soluciones Energéticas - Grupo Saesa
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